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Le Certificat d’Aptitude Professionnelle Fleuriste

prépare au métier de fleuriste en développant les
compétences nécessaires pour créer des
compositions florales, accueillir et conseiller les
clients et participer a la vente en boutique.

La formation alterne apports théoriques, travaux
pratiques et mises en situation professionnelles.

Elle intégre des visites d’entreprises et de four-
nisseurs, des prestations d’évenements (ex :
fleurissement de la cérémonie des « villes et
villages fleuris », et un accompagnement
individualisé.
La progression est suivie par des évaluations en
cours de formation.

Conditions d’acces
« Etre 4gé de 16 ans minimum

e Avoir un projet professionnel dans le domaine de
la fleuristerie

 Maitriser I'expression écrite et orale en frangais.
Modalités et délai d’accés

1. Dossier de candidature a retourner complété avec les piéces
justificatives + Si demandeur d’emploi : immersion en entreprise ; Si
salarié(e) : entretiens conseils avec des professionnels

2. Participation a une réunion d’information et a un entretien : Réponse apres la
commission de recrutement.

3. Bénéficier ou étre en recherche d'une solution de financement. Un accompagne-
ment personnalisé est proposé pour étudier les dispositifs mobilisables : CPF,
France Travail, POEI, contrat d'apprentissage, contrat de professionnalisation,
OPCO ou autres financements.

Pré-requis réglementaire

Aucun pré-requis réglementaire pour entrer en formation
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Compeétences générales

BCO1 : Préparer les
produits, les végétaux
et réaliser une
composition florale

& programme

e Techniques professionnelles et art floral
¢ Botanique

¢ Reconnaissance des végétaux

e Art et techniques florales :

- réception,

- stockage,

- entretien des végétaux,

- confections,

- controle,

- matériaux et matériels

Code Certifinfo : 107735

BCO02 : Vendre,
conseiller le client et
mettre en valeur I’offre

¢ Techniques de vente conseil et mise en valeur de
I'offre :

argumentation, réglementation, prix, encaissement
et controéle, vente additionnelle

¢ Savoirs-étre professionnels (soft skills) :

relation client, travail en équipe, gestion des

situations complexes, travailler en autonomie,

techniques relationnelles

BCO03 : Prévention -
santé - environnement

* Techniques de recherches d’emploi

¢ Prévention santé environnement

Indicateurs de résultats 2024/2025

8 répondants a I'enquéte

Des stagiaires sont satisfaits de leur formation

8 stagiaires présentés a I'examen

Ont obtenu leur diplome

4 répondants a I'enquéte*

Sont en emploi, formation'ou création d'entreprise*

*Enquéte réalisée 6 mois apres la formation
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Accessible aux personnes

en situation
de handicap

Modalités d’évaluation

Evaluations formatives

Le suivi de la progression est réalisé tout au long
du parcours par des évaluations formatives

Validation du dipléme

Les compétences professionnelles et générales
sont évaluées en contréle en cours de formation
(CCF

L’épreuve d’anglais est organisée sous forme
d’épreuve ponctuelle orale conformément au
réglement d’examen du CAP Fleuriste.

Le dipléme est délivré par 'Education nationale
aprées validation des unités constitutives.

Des dispenses d’épreuves peuvent étre

accordées selon les diplomes déja obtenus.

Du CAP Fleuriste
au CFPPA

Certiphyto Vente (certificat individuel pour la
mise en vente de produits phytosanitaires)

SST (Sauveteur Secouriste du Travail)

Rémunéra-

tion

Demandeur

POEI (France-Travail)

d’emploi
* Contrat d’apprentissage

Possible selon
profil

* Contrat de
professionnalisation

* Compte Personnel de
Formation (CPF)

Possible selon
profil

Congé de Transition
professionnelle (CTP)

Autofinancement Non

Consultez nos tarifs & conditions générales de
vente : https://www.cfppavaldoie.fr




