
Bloc 5 du BP REA  

VousÊ êtesÊ PorteursÊ deÊ projetÊ d’installationÊ
agricole,Ê Exploitants,Ê ouÊ vousÊ souhaitezÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
développerÊ laÊ commercialisationÊ deÊ produitsÊ
agricoles,ÊcetteÊformationÊvousÊpermettraÊdeÊ
savoirÊÊ:Ê 

· RéaliserÊ uneÊ étudeÊ deÊmarchéÊ adaptéeÊ àÊ
sonÊactivité 

· DéfinirÊunÊprixÊdeÊventeÊrentable 

· ConstruireÊ uneÊ stratégieÊ deÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
commercialisation 

· ChoisirÊunÊcircuitÊdeÊdistributionÊadapté 

· MettreÊ enÊ placeÊ desÊ actionsÊ commercialesÊ
efficaces 

Objectifs 

Commercialisation des 

produits agricoles 

Méthodes mobilisées 

· FormationÊ100%ÊàÊdistanceÊ(Asynchrone) 

· PlateformeÊMoodleÊetÊréférentÊtechnique 

· AccompagnementÊparÊunÊformateurÊspécialiséÊ 

· ActivitésÊ pédagogiquesÊ :Ê supportsÊ deÊ coursÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
théoriques,Ê ressourcesÊ vidéo,Ê pdfÊ téléchargeable,Ê

QCMÊetÊexercicesÊdeÊsynthèseÊavecÊcorrectionsÊdétail-
léesÊ 

· StageÊ enÊ milieuÊ professionnelÊ (obligatoireÊ pourÊ validerÊ leÊ
blocÊdeÊcompétences) 

Financer sa formation  

 

Financement 

· CPFÊ 

· EntrepriseÊ/ÊOPCO 

· PersonnelÊ 

Sous réserve de respecter les critères de prise en charge des financeurs. 

 

CFPPA de Valdoie  

95ÊrueÊdeÊturenneÊ90300ÊValdoie 

cfppa.valdoie@educagri.fr 

03.84.58.49.62Ê 

https://www.cfppavaldoie.fr 

Plaquette actualisée le 24/04/26 

Formation continue  

Formation : TouteÊl’année 
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CertificateurÊ:ÊMinistèreÊdeÊl’agricultureÊetÊdeÊlaÊsouverainetéÊalimentaireÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
DateÊd’enregistrementÊdeÊlaÊcertificationÊ:Ê01/01/2024 

Bloc 5 du BP Responsable Entreprise Agricole             

Commercialisation des produits agricoles 

Modalités d’évaluation Compétences visées & programme  

 

 

 

 

 

 

BC05 :  

Valoriser les            
produits ou ser-

vices de               
l’entreprise  

Bases de la commercialisation 

· LesÊétapesÊdeÊlaÊvente 

· NotionsÊdeÊmarketing 

Prix et stratégie commerciale 

· FixationÊdesÊprix 

· ConstructionÊdeÊsaÊstratégie 

Connaissance du marché 

· ÉtudeÊdeÊmarché 

· AnalyseÊdesÊdébouchés 

Circuits de distribution 

· VenteÊàÊlaÊferme 

· CircuitsÊcourtsÊetÊdistribution 

Communication et développement 

· PlanÊdeÊcommunication 

· AnimationÊcommerciale 

· CréationÊdeÊpointÊdeÊvente 

Préparation à l’évaluation 

· MiseÊenÊsituationÊcommerciale 

· PréparationÊàÊl’épreuve 

Evaluations formatives  

LeÊsuiviÊdeÊlaÊprogressionÊestÊréaliséÊtoutÊauÊ
longÊ duÊ parcoursÊ parÊ desÊ évaluationsÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
formatives 

 

Evaluations certificatives 

· ValidationÊ duÊ blocÊ deÊ compétencesÊ àÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
traversÊ uneÊ miseÊ enÊ situationÊ profession-
nelleÊ deÊ vente,Ê avecÊ présentationÊ d’unÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
dossierÊ commercial,Ê suivieÊ d’unÊ échangeÊ
avecÊleÊformateur.Ê 

· IlÊestÊpossibleÊdeÊvaliderÊ leÊdiplômeÊduÊBPÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
ResponsableÊ EntrepriseÊ AgricoleÊ enÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
validantÊ lesÊ7ÊblocsÊdeÊcompétencesÊquiÊ leÊ
composent.ÊConsultezÊnotreÊsiteÊinternetÊ 

Indicateurs de résultats 2024/2025 

 
  

      Ont validé le bloc de compétences 

    Des stagiaires sont satisfaits de leur formation 

0 stagiaire présenté à l’examen 

0 répondant à l’enquête 

Modalités d’accès  

Pré-requis & conditions d’accès 
· AvoirÊ18ÊansÊminimum 

· MaîtriserÊl’expressionÊécriteÊetÊoraleÊenÊfrançais.Ê 

· EtreÊenÊpossessionÊpersonnelÊd’unÊordinateur,Êd’unÊcasqueÊetÊ
d’unÊ microÊ pourÊ suivreÊ laÊ formationÊ àÊ distance.Ê UnÊ testÊ deÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊÊ
positionnementÊestÊréaliséÊenÊamontÊdeÊl’entréeÊenÊformation 


